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Zum Buch 
Die Internationalisierung hat in vielen Bereichen der Wirtschaft markant zugenommen. Ehemals eigenständige und auf 

den Binnenmarkt fokussierte Branchen wachsen zu globalen Industrien zusammen, in denen die Unternehmen im inter-

nationalen Wettbewerb stehen. Betroffen sind von dieser Entwicklung nicht nur die grossen, multinational tätigen Kon-

zerne, sondern auch viele kleine und mittlere Unternehmen (KMU), deren Aktivitäten in wachsendem Ausmass natio-

nale Grenzen überschreiten.  

Entsprechend wichtig ist es, dass die (angehenden) Entscheidungsträger in den Unternehmen über wissenschaftlich fun-

diertes, anwendungsorientiertes Know-how verfügen, um die Herausforderungen der Internationalisierung bewältigen 

zu können. An diesem Anspruch orientiert sich das vorliegende Buch. Es basiert auf jahrelanger Forschung und Ent-

wicklung in Zusammenarbeit mit international tätigen KMUs. Es befasst sich mit den praktisch relevanten Fragen des 

Internationalisierungsprozesses, vermittelt wissenschaftlich fundiertes Wissen, illustriert dieses an realen Fallbeispielen 

und stellt Methoden und Instrumente zur Umsetzung der erworbenen Kenntnisse im Unternehmen zur Verfügung. 
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