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Businessplan fur lhr neues
Unternehmen

Unser Angebot

Mit einem individuell fUr Sie erarbeiteten Businessplan
schaffen wir gemeinsam die Grundlage fiir tragféahige
unternehmerische Entscheidungen. Ob Sie ein neues
Unternehmen grinden oder innerhalb einer bestehenden
Organisation ein strategisches Entwicklungsprojekt planen
— unsere Studierenden unterstltzen Sie dabei, Ihr
Vorhaben professionell zu analysieren, zu strukturieren
und Uberzeugend darzustellen. Ein Businessplan dient
lhnen als:

StrategischeEntscheidungsbasis:Er zeigt Marktpotenziale,

Risiken, Finanzierungsbedarf und Umsetzungswege auf.

Kommunikationsinstrument: Sie prasentieren lhre
Geschaftsidee wirkungsvoll gegenlber Partnern,
Investoren oder Mitarbeitenden.

Planungsgrundlage: Er strukturiert den Weg von der Idee
bis zur Realisierung.

Der Businessplan wird von Studierenden der
Betriebsokonomie im letzten Studienjahr erstellt und durch
die Expertinnen und Experten des Schweizerischen
Instituts flr Entrepreneurship (SIFE) fachlich begleitet.

Leistungsumfang
Ihr Businessplan enthalt — je nach Aufgabenstellung -
typischerweise folgende Elemente:

- Analyse des Marktes und der Zielgruppen
- Wettbewerbs- und Umfeldanalyse

Ablauf und Termine

Bis Ende

Einreichung Ihrer Aufgabenstellung bei
September |Zuteilung des Auftrags an ein
Studierendenteam
September - | Kick-Off-Meeting bei Ihnen vor Ort
Oktober

September - | Bearbeitung |hrer Fragestellung durch
Marz die Studierenden (Arbeitsaufwand ca.
720 - 1200 Stunden pro Team)

Zeitraum

April Fertigstellung des Businessplans
und Ergebnisprasentation
Ihre Mitarbeit

Fir ein erfolgreiches Projekt benctigen wir von Ihnen:

* Teilnahme am Kick-off-Meeting

- Zugang zu relevanten Informationen und Daten
- Laufende Klarung von fachlichen Fragen der
Studierenden

- Teilnahme an der Abschlussprasentation

Die studentische Arbeit selbst ist kostenlos.

« Beschreibung des Geschéaftsmodells
+ Marketing- und Vertriebsstrategie
« Betriebsmodell und Organisation

- Finanzplanung (Investitionen, Kosten, Szenarien, Rentabilit&t)

+ Chancen- und Risikoanalyse
+ Handlungsempfehlungen und Umsetzungsschritte

Am Ende des Projekts erhalten Sie den vollstandigen
Businessplan sowie eine professionelle Prasentation.

Ein Erfolgsbeispiel

Mit ihrem Businessplan fiir die Camion Transport AG
erhielten Giuliano Bonzani, Simone Giorgio, Dominik
Schmid, Manfred Steinbacher und Julius Thomann
die Auszeichnung «Best Businessplan» der

FH Graubiinden. Die Studierenden priiften die
betriebswirtschaftliche Sinnhaftigkeit einer eigenen
Reparaturwerkstatt fir Europaletten und entwickelten
einen praxisorientierten, direkt umsetzbaren Prozess
fur den Auftraggeber.

Dieses Beispiel zeigt, wie unsere Teams realitatsnahe
und unternehmerisch relevante Losungen erarbeiten,

die unmittelbar in Unternehmensprozesse einfliessen
konnen.

lhr direkter Kontakt

Fur weitere Informationen oder zur
Einreichung lhrer Aufgabenstellung:

Prof. Urs Kappeler

Dozent fUr Entrepreneurship
Tel direkt: +41 (0)81 286 24 81
Email: urs.kappeler@fhgr.ch
Web: www.kmuzentrum.ch

Ich freue mich, von lhnen zu horen!

Fachhochschule Graubiinden -
Schweizerisches Institut fur Entrepreneurship
Comercialstrasse 22

7000 Chur

In Kooperation mit:

&{MU-Zentrum

Graubunden


mailto:urs.kappeler@fhgr.ch
http://www.sife.ch/
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Marktforschungsprojekt

Was wir bieten

Marktforschung schafft die Grundlage fiir eine
erfolgreiche Marktbearbeitung.

Sie stehen vor der Aufgabe ein neues Produkt zu
entwickeln oder ein neues Produkt auf den Markt zu
bringen. Ihr Ziel ist es, einen neuen Markt zu
erschliessen. Sie wollen mehr Uber das Image lhres
Unternehmens und Ihrer Produkte erfahren. Gerne
unterstttzen wir Sie in diesen oder anderen Anliegen
mittels einer empirischen Markforschungsstudie.

Die Marktforschungsstudie dient Ihnen in erster Linie
dazu, lhre Kunden besser kennenzulernen. Mit ihrer
Hilfe sind Sie in der Lage Marktpotentiale und
Marktchancen besser einzuschatzen, Ihr Unternehmen
strategisch weiterzuentwickeln und gegebenenfalls
Fehlinvestitionen zu vermeiden.

Ihre Marktforschungsstudie wird von Studierenden der
Fachrichtung Betriebsdkonomie im 4. Semester
Vollzeit sowie im 6. Semester Teilzeit im Rahmen des
Moduls Markt- und Sozialforschung erarbeitet.

Ablauf und Termine

Was Sie von uns erhalten:

Fragebogen, erhobene Daten, Bericht und Prasentation
der Ergebnisse, Arbeitsaufwand fir Studierende ca.
300 bis 480 Stunden (Teams von 5-8 Studierenden)

Eingabe lhrer Aufgabenstellung
Mitte Januar bei Franz Kronthaler
Zuteilung der Auftrage an
Studierende
Studierenden an der FHGR
Studierenden
der Prasentation

Was wir von lhnen bendtigen:

Teilnahme am Kick-Off; Besprechung des
Befragungskonzeptes und des Fragebogens mit den
Studierenden; ggfs. Bereitstellung von Adressen

Was dieser Auftrag Sie kostet:
Die studentische Arbeit ist kostenlos. Allfallige Spesen
mussen Ubernommen werden.

Marktforschungsprozess

Der empirische Marktforschungsprozess lasst sich in 5
Phasen unterteilen, von der Problemstellung bis zur
Strategieformulierung:

Problem
Konzept

Problem- Auswerten
definition Konzept- Strategie
erstellung Erhebung
Festlegung Daten, z.B. Datenaus-
der Frage- Untersu- telefonisch,  wertung Dateninter-
stellung chungs- postalisch, pretation
design online Beschrei-
bung Prasen-
Frage- Datenauf- Daten tation
bogen bereitung
Analyse Bericht
Daten
Strategie

Am Ende des Prozesses stehen die Unternehmens-
strategie mit Blick auf das gestellte Problem, die
Umsetzung in die Praxis und |hr Unternehmenserfolg!

lhr direkter Kontakt

Fir weitere Informationen oder zur
Einreichung lhrer Aufgabenstellung:

Prof. Dr. Franz Kronthaler
Professor flr Statistik und
Volkswirtschaftslehre

Tel direkt: +41 (0)81 286 39 92
Email: franz.kronthaler@fhgr.ch

Web: www.fhgr.ch

Ich freue mich, von Ihnen zu horen!

Fachhochschule Graubtinden
Zentrum fir Betriebswirtschaftslehre
Comercialstrasse 22

7000 Chur

In Kooperation mit:

&(MU—Zentrum

Graubtinden


mailto:franz.kronthaler@fhgr.ch
http://www.fhgr.ch/
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Projektmanagement

Was wir bieten

Gemeinsam mit unseren Studierenden finden wir
Losungen fir Ihre Problemstellungen.

Studierende der Betriebsokonomie der
Fachhochschule Graublnden arbeiten im Rahmen ihrer
Ausbildung mit Unternehmen aus verschiedenen
Branchen zusammen. Hierbei wird eine Vielfalt von
Projektthemen, wie Marketingkonzept,
Geschaftsmodell, Konkurrenzanalyse bearbeitet.

Unternehmen, Verwaltungen und andere
Organisationen konnen eine aktuelle Problemstellung
aus ihrer Praxis in Form von Studierendenprojekten
bearbeiten lassen.

Die Studierenden bearbeiten in Kooperation mit
Praxispartnern wahrend 4 bis 6 Monaten die gegebene
Problemstellung, setzen sich mit dieser intensiv
auseinander und entwickeln innovative
Losungsvorschlage.

Ohne den flir Beratungsleistungen blichen hohen
finanziellen Aufwand erhalten Sie so fundierte, kreative
und wertvolle Losungsansatze.

Nebst dem Wissenstransfer zwischen Studium und
Praxis lernen sich Studierende und Praxispartner auch
als potenzielle Arbeitnehmer und Arbeitgeber kennen.

Ablauf und Termine

Was Sie von uns erhalten:

Arbeitsergebnisse in Form eines Endberichts &
Prasentation, Anzahl investierte Stunden durch die
Studierenden ca.180 bis 300h (Teams von 5-8
Studierenden)

Gegenstand

Bis Ende August/ | Themeneinreichung bei Ivan Nikitin
Ende Dezember

Marz / Oktober

Oktober - Januar
Anfang Februar |Prasentation

Was wir von lhnen bendtigen:
Aufgabenstellung, Teilnahme am Kick-Off-Meeting und
Prasentation, Zugang zu Informationen

Was dieser Auftrag Sie kostet:
Die studentische Arbeit ist kostenlos. Allfallige Spesen
und Zusatzleistungen mussen Ubernommen werden.

Beispiel

Teams der Fachhochschule Graublinden bearbeiteten
im Rahmen friherer Praxisprojekte erfolgreich
verschiedenste Problemstellungen fir Praxispartner.
Beispiele:

Erarbeiten eines Marketingkonzepts fir ein KMU
aus dem Grossraum ZUrich

Durchfiihrung einer auf Kundenbefragungen
basierenden Konkurrenzanalyse

Erstellen eines Marketingkonzepts flr die
Vermietung von Luxusferienwohnungen fir ein
BuUndner Architekturbiro

Analysieren, optimieren und dokumentieren von
Geschaftsprozessen flr eine Abteilung der
Stadtbehorde

Uberprifung des Geschaftsmodells fir neue
Dienstleitungsprodukte fur eine kleinere
Unternehmensberatung

Uberprifung und Erweiterung des
Dienstleistungsangebotes fir einen
Eventveranstalter in Graubtnden

Uberprifung des Kommunikationskonzeptes fir
eine Behindertenstiftung
Wirtschaftlichkeitsanalyse fir ein geplantes
Seniorenheim

lhr direkter Kontakt

Fur weitere Informationen oder zur
Einreichung lhrer Aufgabenstellung:

Prof. Dr. Ivan Nikitin

Dozent Projektmanagement
Tel direkt: +41 (0)81 286 39 80
Email: ivan.nikitin@fhgr.ch
Web: www.fhgr.ch

Ich freue mich, von Ihnen zu horen!

Fachhochschule Graublnden

Zentrum fir Betriebswirtschaftslehre
Comercialstrasse 22
7000 Chur

In Kooperation mit:

&(MU—Zentrum

Graubtinden
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Bachelorthesis

Was wir bieten

Ihr Ziel ist es, neue Kunden zu gewinnen oder
bestehende Kunden an sich zu binden? Sie brauchen
ein Controlling-Konzept? Sie mochten die Nachfolge
Ihres Kleinbetriebs umsetzen? Die Studierenden des
Studiengangs Betriebsdkonomie bieten Ihnen an, sich
einer interessanten Herausforderung zu stellen und
sich zum Hohepunkt ihres Studiums mit lhrer
Aufgabenstellung auseinanderzusetzen.

Die Bachelorthesis soll zeigen, dass die Studierenden
fahig sind, ein komplexes betriebswirtschaftliches
Thema aus der Praxis zu verstehen, zu analysieren
und zu bearbeiten. Bei der Ausarbeitung der
Bachelorthesis steht die Praxisorientierung im
Vordergrund. Konkrete Umsetzungsvorschlage sollen
erarbeitet und ein Wissenstransfer von Theorie zur
Praxis hergestellt werden.

Die Bachelorthesis wird von Studierenden des
Studiengangs Betriebsokonomie als Einzelarbeit im
letzten Studienjahr durchgefihrt.

Ablauf und Termine

Was Sie von uns erhalten:

Prasentation und schriftliche Dokumentation

(ca. 40 — 60 Seiten plus Anhang), Arbeitsaufwand fir
Studierende ca. 360 Stunden (Einzelarbeit

Gegenstand

Bis Ende Eingabe lhrer Aufgabenstellung an

Juli Fulvio Bottoni

Bis Auswahl der Themen und

Dezember Formulierung des Auftrags durch
Studierende

Februar bis | Bearbeitung durch die Studierenden
August

Zweite Halfte | Prasentation und Verteidigung durch
August die Studierenden

Was wir von lhnen bendtigen:

Meetings mit Studierenden, Zugang zu Informationen
und Daten ermaoglichen, Sicherstellung Praxisbezug,
Teilnahme an Prasentation & Verteidigung, Bewertung

Was dieser Auftrag Sie kostet:
Die studentische Arbeit ist kostenlos.

Mogliche Themen

Marketingkonzept
Vertriebskonzept

Controllingkonzept und
Managementinformationssystem

Nachfolgeregelung

Change Management
Kundenbindungsstrategien
Mitarbeiterzufriedenheitsanalysen
Personalentwicklungsmethoden
Unternehmensentwicklung
Machbarkeitsstudien
Geschaftsmodellentwicklung
Ausarbeitung eines Budgetkonzepts
Struktur- und Prozessoptimierungen

Einflihrung einer Kostenrechnung
Verkaufskonzept und -planung

Kl-Einsatz im Betrieb
Und viele mehr ...

lhr direkter Kontakt

Fur weitere Informationen oder zur
Einreichung lhrer Aufgabenstellung:

Prof. Fulvio Bottoni

Leiter Studiengang
Betriebsokonomie

Tel direkt: +41 (0)81 286 39 47
Email: fulvio.bottoni@fhgr.ch

Web: www.fhgr.ch

Ich freue mich, von lhnen zu horen!

Fachhochschule Graublinden
Zentrum fur Betriebswirtschaftslehre
Comercialstrasse 22

7000 Chur

In Kooperation mit:

&{MU-Zentrum

Graubunden
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